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POLIGRAFICZNY
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PROGNOZOWANE TRENDY W SPRZEDAZY

Rynek poligraficzny w ujeciu zmian w zakresie Systemow

Sprzedazy

2-3 LATA

Jako jedng z najwiekszych szans moze by¢ dla
rynkuszersze otwarciessie narynkizagraniczne.

Juz teraz Wielka Brytania stanowi az 19%
tacznego eksportu ustug i produktow
poligraficznych a rynek ten jednocze$nie jest
rynkiem przyjaznym.

Wydaje sie wiec, ze to powinien by¢ pierwszy
mozliwy kierunek doobrania.

dla drukarn.

Generalnie, poréwnujac rynek sprzed dwoch lat
mozna zauwazyc¢ kilka istotnych wskaznikow
sSwiadczacych o tym, ze technologia eCommerce
dobrze wpisata sie w model biznesowy na rynku
poligraficznym w Polsce i wszystko wskazuje na to,
zebedziecorazlepiej!

Wzrosta wydajnos$¢ pracy i liczba zaméwien
przyjmowanych przez firmy za posrednictwem
drogi elektronicznej, zas jedna trzecia Drukarn
uwaza, ze drukarnie internetowe odegrajg na
rynku znaczacarolewciggunajblizszych 2-3lat.
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OGOLNE TRENDY ECOMMERCE | POLIGRAFII

Klienci kupuja coraz wiecej on line - to fakt.

az 59%

Branza poligraficzna takze obserwuje wzrost ilosci
zamoéwien pochodzacychztegokanatusprzedazy.

Tendencja taraczej nie ulegnie zmianie - to norma
dlacategorynkuswiatowego.

Nalezy zastanowi¢ sie, w ktérym kierunku ten
rynek bedzie sierozwijaé najpreznie;.

COROBIC? JAK ZYC?!

Mamy 2 ryn

1.828

Wieksze zleceniakierowane bezposrednio
do drukarn przez mniejsze drukarnie lub
agencjereklamowe.

Czesto s3 to zlecenia powtarzalne, na
popularne produkty (ulotki, wizytowki).

Duze drukarnie internetowe, dzieki
dostosowaniu parku maszynowego i
procesdw biznesowych np. okreslone
formaty ulotek tylko na 2 rodzajach
papieru, sg w stanie zaproponowac bardzo
niskg ceneustugi.

Dzieki osiagnieciu odpowiedniej skali

dziatania mozliwa jest takze duza
automatyzacjadruku.
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Na tym rynku wazna jest cena + sprawna
realizacjazlecenia.

Najczesciej mamy tutaj do czynienia z
technologiag offsetowag w druku
arkuszowym lecz w ostatnim roku duze
drukarnie internetowe otwierajg sie na
druk cyfrowy.

ki do wyboru:

2. B2C

B2Ctorynek Kowalskiego.
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NAJWAZNIEJSZE CECHY: ?
- niska wartos¢ zlecenia
(niska wartosc¢ koszyka)
- rozdrobniona produkcja
- zdecydowana wiekszo$¢ transakgcji

przedptaconych - znaczna poprawa
ptynnosci finansowej.

To rynek Klienta kohcowego, ktéry
potrzebuje zamoéwic co$ na swoje wtasne
potrzeby.

Kowalski kupuje fotoprodukty czyli
wszelkie interesujace i atrakcyjne pomysty
na wydrukowanie swoich prywatnych
archiwoéw.

Kowalskiprojektuje prezenty.

Kalendarz z wnuczkiem na Dzien Babci,
zaproszenie na wesele, kartka z zyczeniami
naWalentynki.

Oczekuje tatwego interfejsu, fajnego
pomystu na prezent (produkt), ze
poprowadzimy go zareke przezten proces.

W odréznieniu od rynku B2B - tutaj nie
mamy do czynienia z profesjonalista.
Kowalski nie wie co to sg spady idlaczego
CMYKanie RGB, niedajBoze Pantone

Jedli Kowalski to wie to pewnie jest
,Zbranzy” awtedy... Samiwiecie:)

DWA POWYZSZE RYNKI ROZNIA
SIE ZASADNICZO

Aby wejs¢ rynek B2B trzeba mie¢ duze
zasoby w postaci parku maszynowego,
oprogramowania i tych wszystkich
elementow, ktére pozwalajg osiagnad
duzaskale, ktérapozwoliobnizyéceny.

Alternatywa jest zostanie posrednikiem.
W tym przypadku sprawa sprowadza sie
do tego by prowizja ( z reguty 20-25% )
wystarczyta na pokrycie wszystkich
kosztéw i by zostawat z tego godziwy
zarobek.

POMYStL

Aby wejs¢ narynek Kowalskiego wystarczy
dobry pomyst! Mozesz mie¢ tylko mata
drukarke lub zleca¢ druk na zewnatrz. Na
tym rynku mozesz byc¢ kreatywny, nie
musisz miec fabryki druku. Tu nie ma barier
w postaci milionowego kapitatu.

Wystarczy pomyst....
Tak wiele firmzaczyna. Wchodzisz narynek,
jezeli Twoj pomyst chwyci, rozwijaszsie.

Czasami tak szybko by konkurencja nie
zdazyta Cie dogoni¢. Tego Wam z catego
sercazycze!:)

CO WAZNE - RZECZYWISCIE WYSTARCZY POMYSt

Grunt to go miec¢ a co najwazniejsze - tutaj trzeba
po prostu prébowaé. Trzeba testowac kolejne
pomysty.Najlepiej,prototypujac”

SZYBKO WYPUSC POMYSt NA RYNEK
|POCZEKAJ NA FEEDBACK!

Jaki powinien byc¢ ten pomyst?
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DOBRA CENA

LOGISTYKA

Mysle, ze najwazniejsze by opierat sie na Dobrej Cenie, zaufaniu budowanym wsréd klientow -
buduj swojg Marke. Dobrej logistyce - dostawa Next Day, darmowa dostawa.

FACEBOOK DAJE MOZLIWOSC
DZIALANIA GLOBALNEGO

Oprocz Facebooka, na lokalnym rynku Allegro to jeden
Z najbardziej obiecujgcych rynkow.

Hmm... :5.., sssisi
Dlaczego by L
JAKIE PRODUKTY? nie sprzedawac czego$
FOTO PRODUKTY: ciekawego na Facebooku
na rynku brytyjskim? 3

- fotokartki
- zaproszenia
- kreatory produktéw unikalnych

- cokolwiek co uwazasz, ze ma szanse sie sprawdzic.

Zaprojektuj - Przetestuj - Czekaj na Feedback

Jesli chcesz porozmawiac na ten temat - daj nam znac.

Dziat Handlowy i wsparcia biznesowego:

Jarostaw Nakraszewicz

E Tel.: 691592 104
e-mail: jarek@printilo.pl

www.printilo.pl

*’Rynek poligraficzny i opakowan z nadrukiem w Polsce”

http://www.kpmg.com/pl/pl/issuesandinsights/articlespublications/strony/raport-rynek-poligraficzny-w-polsce-2015.aspx
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